PENGARUH PERSEPSI HARGA DAN GAYA HIDUP TERHADAP
KEPUTUSAN MEMBELI PADA PENGGEMAR TANAMAN HIAS
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PENDAHULUAN

A. Latar Belakang Masalah

Perkembangan tanaman hias ssat skarang ini sedang berada di aas
agin. Bawak orang belomba-lomba untuk mendgpatken tanamen  yang
sedang marak  dibicarakan orang. Jenisjenis tanaman hias anthurium dengan
nama-namanya speti © Gdombang Cintay  Jemani, Hokei Meah, Kdadi
Baura Gdombang Cinta rumpun merupsken nama-nama jenis tanaman hias
yang baru banyak peminat ( Winarsh, 2007 ).

Banyaknya pemberiteen jenis-jenis tanaman di media cetek, seperti di
koran daupun di tablod membuat masyaakat ingin membdi tanaman hias
Minat membdi tanaman hiss bukan sga milik orang-orang yang hoby dengan
tanaman hiass, mdankan orang bissa untuk menambah penghesilan  dengan
berdagang tanaman hias tersebut (Winarsh, 2007).

Seseorang yang mempunyal hoby pada tanamen dan ingin memiliki  timbul
mingt membdi gpabila mdihat tanaman yang menarik perheian. Minat tersebut
aken diikuti oeh skap mengambil keputusan membeli dengan berbega dasar
pertimbangan pertimbangan yang mampu dilakukan dleh individu.

Swagtha dan Irawan (2001) berpendapat bahwa keputusan untuk membdi
yang diambil oeh pembdi itu ssbenamnya meupskan kumpulan dai  sgumlah
keputusan. Perilaku konsumen akan menentukan proses pengambilan  keputusan

ddam pembdian meeka Proses tersebut merupakan  sebuah  pendekatan



penydesaan masdah yang terdiri aas enam tahgp, yaitu @ (1) mengandisa
keinginan dan kebutuhan, (2) menila bebergpa sumber yang ada, (3) menetgpkan
tuuan pembdian, (4) mengidentifikeskan dtenaif pembdian, (5) mengambil
keputusan untuk membdi, den (6) perilaku sesdah pembeian. Satdah tahep
tahap tersebut dilakukan, tiba saainya bagi pembdi untuk mengambil  keputusan
goakah membdi aau tidek. Jka dianggep bahwa keputusan yang diambil addah
membdi, meka pembdi akan menjumpi srangkaian keputusan menyangkut jens
produk, bentuk produk, merk, penjud, kuantitas, wekiu pembdian den caa
pembayarannya

Santon  (1996) mengemukekan bahwa pengertian  membei  addah
memperoleh sesuau  dengan menukar  aau  membaya  dengan  uang.
Sadangkan nila uang yang dissbutken ddam rupish sebagal da ukur disebut
dengan harga.

Seseorang tertarik untuk membedi suatu barang, sdah satunya dipengaruhi
oeh haga Haga addah nila suau baang aau jasa yang ditentukan oleh
sgumlah uang untuk mendgpatkan sgumliah kombines dari produk aau jasa dan
peayanannya (Swastha, 1992). Harga barang dapat tinggi agpabila kuditas barang
dagpat memuaskan pembdi dan tidek merugikan. Demikian juga harga barang
dapat diturunkan dengan tujuan untuk menarik pembdi.

Harga-haga jenis tanaman hias banyak diperbincangkan orang karena
harganya yang tinggi. Seperti yang dikatekan oleh Mayana (2007) bahwa harga
tanaman hias dgpa dikatakan tinggi antara 35 ribu rupiah sampa dengan 500 ribu

rupigh per pohon, bahkan ada yang sampa jutaen rupigh per pohon. Dilanjutken



oleh Aris (2006) bahwa tanaman hias dengan harga mahd tidek mengurangi minat
membeli penggemar tanaman hias

Keputusan membdi  merupskan  faktor yang penting sehingga  terjadi
peilaku membdi. Mina membdi konsumen juga didesarken pada adanya
kessdaran terhadep need arrousal yang merupskan suatu manifetas  das
pemenuhan kebutuhan dan keinginen.

Konsumen yang ingin memenuhi  keinginannya  untuk  membdi
tanaman hias ini addah konsumen yang memiliki  kesadaran tinggi  terhedap
lingkungen yang mana meeka akan membdi tanaman hias itu  dengan
haganya yang rddif mahd skdipun (Vlosky,1999). Hagahaga jenis
tanaman banyak dipebincangken orang karena harganya yang tinggi. Seperti
yang dikaiekan oleh Aris (2006) bahwa harga tanaman hias dgpat dikatakan
tinggi atara 35 ribu rupigh sampa dengan 500 ribu rupish per pohon,
bahken ada yang sampa juteen rupigh per pohon. Dilanjutken oeh  Aris
(2006) bahwa tanamaen hiss dengan harga mahd tidek mengurangi  keputusan
membeli penggemar tanaman hias Adanya konsep tentang penilaan  suau
haga pada tanaman hias lebih didasarkan dai  terbentuknya perseps
seseorang  terhadap  produk  tersebut.  Sedangkan  perseps  terhadep harga
sendiri dapat  didefiniskan sdbaga perseps  pedanggan aau  pembei  terhadep
jumlah uang yang dibebankan terhadap suatu barang karena barang  tersebut
mempunya  keunggulan  yang beakatan dengan  goa  yang  dihargoken
peanggan (Durianto, dkk, 2002). Oleh karema itu, pelanggen disni addah

paa penggemar tanaman hias Sehingga Penggemar tanaman hias  timbul



suatu  pemikiran bahwa harga tanamen hias tinggi karena banyak manfaat
begi pemiliknya

Haga tanaman yang mdambung tinggk menimbulken  persepd
negaive bagi  orang-orang  tetentu.  Allport  (Wdgito, 2003) menjdaskan
bahwa pessps meupakean suau  proses  kognitif  yang dipengaruni oleh
pengdaman, sosdisad, cekrawda, dan pengetahuan. Faktor pengdamnan dan
proses bedgar membeikan bentuk dan druktur obyek yang ditangkgp panca
indra Oskamp (ddam Hamka, 2002) menyaiskan bahwa persgps  individu
dipengauhi oleh faktor fungsond dan drukturd Faktor fungdond  idah
fektor-faktor yang bersfa pesond. Misdnya kebutuhan individu, usia
pengdaman masa ldu, kepribadian, jenis kdamin, dan hahd lan yag
berdfat subjektif. Sesua dengan pengdaman peassps harga timbul  terhadep
suatu objek barang yang sedang terkend.

Keputusan membdi tanaman hias dengan berdasar pada berbaga macam
pilinen yang sulit dimiliki oleh sdtigp orang dapa dijadiken sessorang  sebegal
gmbol daus sosd di masyarakat. Seseorang yang dgpa membei tanaman hias
yang tidek semua orang dapat memiliki dgpat menimbulken suatu  kebanggean
bahwa orang terssbut mampu membsdi.

Keputussn membei pada tanamen hias dipengaruhi oleh faktor pribadi.
Kotler (2000) berpendapat  bahwa faktor pribadi yang mempengaruhi  minat
membeli addah keputusan membei yang dipengaruhi oleh  karekteristik  pribedi.
karakterigik terssbut mdiputi usa dan tahagp sklus hidup, pekerjaan, keedaan

ekonomi, gaya hidup, kepribedian dan konsep diri.



Gaya hidup sekarang ini, khususiya pada kegemaran tanamen hies
dengan bebaga macam jenis dan haga tdah menjadi “"trend bagi oran
orang yang mempunya dSaus sodd tinggi di maesyarakat Menurut Evans den
Baman (ddam Kusumestuti, 2006) bahwa gaya hidup berhubungan dengan
apek sosd dan pskologis seseorang. Aspek sosd  mdliputi budaya, kelas
so9d, kineja  sodd, kdompok  sosd,  pendgpa maesyareka,  Sklus
kehidurpan  kdluarga, dan penggunean wektu ddam bebaga  kegiaan.
Adapun agpek pskoogis mdiputi  kepribadian, Skgp dan  opini.  kesadaran
kelas, motivad, pemahaman atas resiko, keinovaifan, dan pola bdanja

Penulis memilih  tanaman hiss kaena tanamen hias sst ini sudah
menjadi  indusri  hobi  yang memberi  keuntungan belipat  ddam  tempo
gngka. Harga terus merangkak nalk saring permintaan den  kelangkeen jenis
tanaman. Pdaku bisnis pun mekin rama dan terus bertambah dengan
muncuinya pidangpidang kdas pepan aas bemodad besar. Kehadirannya
mengguncang bursa tanamen hias di negei ini menjadi ssbuah fenomena luar
biasa ddam perjdanan bisnis tanaman hias,

Permasdahan tentang perseps harga yang kurang tepat pada tanaman jenis
anthurium yatu harga tanaman hias anthurium yang mehd dapat meningkatkan
kondis sodd pembdi. Pemilik tanaman hias anthurium saat sekarang ini dapat
dikategorikan sbaga gaya hidup yang kurang ekonomis menginga harga jenis
tanaman terssbut mahd. Harga tanaman hias anthurium yang mahd sehingga
hanya orang-orang tetentu sga yang memungkinkan untuk memutuskan membdi

jenistanaman anthurium.



Asums mengena  adanya hubungan antara perssps  terhadep  harga
dan gaya hidup dengan keputussn membdi tanaman hias menaik  untuk
dilakukan penditian Karena harga tanaman hias yang haganya tinggi tidek
sdamanya menujukkan gaya hidup yang pogtif, tekessn  menghambur--

hamburkan uang berkaitan dengan minat membdi pada tanamen hias.

B. Rumusan Masalah
Badasar dai pemaesdahan yang tdah diurakan diagas dan  untuk
memberikan aah yang jdas dai penditian ini, meka dgpa ditaik suatu
rumusan masalah sebagai berikut :
“Apekah ada pengauh Peassps Haga dan Gaya Hidup terhadep

Keputusan Membedi pada penggemar Tanaman Hias?'.

C. Tujuan Pendlitian
Beadasarkan pada peumusan mesdah diatas, meka tujuan penelitian
ini addah ingin mengetahui :
1. Apakah pengauh aitaa peseps haga dan gaya hidup terhadap
keputusan membdi pada penggemar tanaman hias
2. Apakah ada pengauh perseps haga terhadep keputussn membdi  pada
penggemar tanaman hias.
3. Apkah ada pengauh gaya hidup tehadgp keputusan membdi  pada

penggemar tanaman hias.



4. Mengetahui agpek mana yang pding dominen  mempengaruhi - keputusan
membdi.
5. Mengetahui kondis aau tingkat Perssps terhadgp harga, Gaya Hidup den

Keputusan membdi pada penggemar tanaman hias

D. Manfaat Pendlitian
Hasl penditian ini  diharapken depat  memberiken manfast  sebaga
berikut :

1. Bag ilmu pengeahuan khususiya pskologi konsumen, yatu untuk dgpat
memperkaya khasanah  ilmu  pengetahuan  berupa data  empiris  tentang
pengaruh perseps harga dan gaya hidup terhadap keputusan membdi.

2. Mafadt dai penditian ini dihagkean dapa menjad  mastkan  bagi
konsumen ddam upaya peningkatan persgps yang pogtif dan gaya hidup
yang bermanfaet.

3. Dapa digunsken oleh penditi yang lan yang hendsk menditi hd yang sama
yatu tentang keputussn membdi tanaman hias, serta dapat dipeka sebaga
bahan untuk menyempurnakan penditian sdanjutnya





