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MOTTO

“ Boleh kamu membenci sesuatu padahal baik bagi kamu, dan boleh jadi pula
kamu menyukai sesuatu padahal amat buruk bagi kamu”
(Q.SAIl Bagarah: 216)

“ Kesungguhan dan ketekunan berusaha merupakan jaminan tercapainya tujuan,
serta keyakinan bahwa allah akan selalu meluluskan bagi umat yang tekun dan
sungguh-sungguh, allah akan meninggikan orang yang berikan diantara kamu dan
orang yang berilmu beberapa dergjat. Dan allah maha mengetahui apayang kamu
kerjakan”

( Q.SAI. Muja adalah: 11)
“ Mengharukan dan menyenangkan bahwa senantiasa kita tempuh hari-hari yang
keras sesuatu yang indah masih berada tertinggal pada kita, sangat mendebarkan
menemukan satu bunga yang dulu telah lama kitalah penanamnya’

(W.SRendra)
“ Hidup penuh dengan ujian dan cobaan yang terkadang membuat kita merasa
lemah tak berdaya, tetapi satu hal yakin dan percayalah bahwa setelah itu akan
ada secerah kebahagiaan yang menanti”

( Penulis)
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ABSTRAK

PENGARUH PENENTUAN HARGA JUAL DAN BIAYA PROMOSI
TERHADAP VOLUME PENJUALAN PADA PERUSAHAAN
KAPASPUTIH DI KLATEN

Kristiana Tri Wulandari, A 210 030 122, Jurusan Pendidikan Akuntansi,
Fakultas Keguruan dan IImu Pendidikan,
Universitas Muhammadiyah Surakarta, 2006

Penelitian ini bertujuan untuk mengetahui (1) pengaruh penentuan harga
jua terhadap volume penjualan; (2) pengaruh biaya promos terhadap volume
penjualan dan (3) pengaruh penentuan harga jual dan biaya promos terhadap
volume penjualan.

Penelitian ini menggunakan metode deskriptif dengan harga jua (X3)
dan biaya promosi (X;) sebagai variabel bebas dan volume penjualan sebagai
variabel terikat (Y). Populasi dalam penelitian ini adalah data harga jual, data
biaya promosi dan data volume penjualan untuk tahun 1996-2005. Metode
pengumpulan data menggunakan metode dokumentasi, observas dan interview.
Analisis data yang digunakan dalam penelitian ini menggunakan analisis regresi
linier berganda, uji F dan uji t.

Dari hasil andisis regres berganda diperoleh persamaan regres
Y =51314,142 - 5,481X1 + 0,004X,. Dari persamaan tersebut diketahui bahwa (1)
terdapat pengaruh negatif antara harga jual terhadap volume penjualan, terbukti
dari hasil analisis diperoleh nila koefisien regres harga jua sebesar -5,481
sedangkan biaya promosi penjualan memberikan pengaruh positif terhadap
volume penjualan, terbukti dari hasil analisis diperoleh nilai koefisien regres
biaya promosi sebesar 0,004; (2) terdapat pengaruh signifikan antara harga jual
terhadap volume penjualan, terbukti dari hasil analisis diperoleh nilai thiwng (-
2,174) < -t (-2,052) dengan tingkat signifikansi 0,039 dan terdapat pengaruh
signifikan antara biaya promosi terhadap volume penjuaan, terbukti dari hasil
analisis diperoleh nilai thiwng (5,886) > tiape (2,052) dengan tingkat signifikansi
0,000; (3) terdapat pengaruh positif antara harga jual dan biaya promos terhadap
volume penjualan, terbukti dari hasil analisis diperoleh nilai Friwung (22,184) >
Fiabel (3,32) dengan tingkat signifikansi 0,000.

Kata kunci : hargajual, biaya promosi, dan volume penjualan
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